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LammertSoet
LokaleBoerderijstroom
komtsteedsmeerin
Duurzaam ondernemer Lammert Soet is eigenaar van Offshore
Windpowercentre Nederland bv en van het nieuwe Waddenstroom
en Boerderijstroom. Deze twee bedrijven leveren lokaal stroom,
rechtstreeks van de boer aan de consument of bedrijven.

L
Lammert was voorbestemd om iets met wind te gaan
doen: ‘Als jongetje van 12 maakte ik al een windmolen
van een fietswiel. Mijn vader zette dit op het duivenhok
en ik was gegrepen door de techniek. Na mijn hts-
studie ben ik gaan werken bij de grootste Nederlandse
windturbinefabrikant Lagerweij. Naast dat werk startte
ik een bedrijf voor de exploitatie van windturbines en
vier jaar geleden ben ik in Harlingen Offshore Wind-
powercentre Nederland begonnen. Offshore Wind-
powercentre is een merkonafhankelijk faciliterings-
bedrijf voor het bouwen, repareren en opslaan van
windturbines en technische constructies. Te gebruiken
op huurbasis voor bedrijven die bijvoorbeeld wind-
molens op de Noordzee willen plaatsen en exploiteren.’

WADDENSTROOM: LOKALE STROOM 
‘Toen de windturbines bij Windpowercentre meer
stroom leverden dan wij zelf gebruikten, en ik graag
een betere prijs voor mijn product wilde, werd een
nieuw bedrijf geboren: Waddenstroom. Het gaat hier
om 100% duurzame groene stroom uit de Waddenregio
van lokale ondernemers met behulp van kleinschalige
energieprojecten. Dit gloednieuwe bedrijf levert duur-
zaam opgewekte energie van windmoleneigenaren in
het Waddengebied rechtstreeks aan de consument en
bedrijven. Dus zonder tussenkomst van energie-
bedrijven. Waddenstroom wil hiermee een bijdrage

leveren aan een duurzame economische ontwikkeling
van de Waddenregio. We hebben een mooie regio die
volledig duurzaam wil worden in 2020. Dit verhoudt
zich heel goed met het lokaal door boeren laten opwek-
ken van wind- en zonne-energie.’ Het initiatief is met
Waddenstroom begonnen, maar door de grote vraag
recentelijk ook in de rest van Nederland geïntroduceerd
onder de naam Boerderijstroom.nl.

BOERDERIJSTROOM: EEN STUK VOORDELIGER 
‘Het gaat nu nog vooral om boeren met windmolens die
de opgewekte stroom zelf gebruiken voor hun bedrijfs-
voering en het surplus aan deze duurzaam opgewekte
energie graag in hun eigen regio willen verkopen. Voor
deze boeren is dit een extra inkomstenbron en de
consument en bedrijven ontvangen extra voordelig
stroom. Het variabele tarief ligt structureel lager, voor
particulieren kan dit een kwart cent lager zijn dan wat
zij nu bij hun regionale energiebedrijf betalen. En voor
bedrijven is dit zelfs een halve cent voordeliger. Voor
een gemiddeld agrarisch bedrijf scheelt dit in combi-
natie met groen gas al snel enkele honderden euro’s per
jaar. Binnenkort zal Boerderijstroom ook stroom gaan
leveren die is opgewekt met zonnepanelen op ligbox-
stallen. Inmiddels zijn er zeven stroombronnen die
gaan leveren voor Waddenstroom en Boerderijstroom.
Dit past in het plaatje dat boeren steeds meer naar
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inkomsten uit andere bronnen zoeken. Zo komen de
belangen van alle partijen mooi samen: die van de
boeren en die van de consumenten en bedrijven.’

TREND NAAR LOKAAL, EERLIJK EN DUURZAAM 
Lammert Soet weet zeker dat zijn initiatief
Boerderijstroom zal aanslaan: ‘Dat deze stroom uit de
eigen omgeving van consumenten en bedrijven komt,
past heel goed in de blijvende trend dat consumenten
graag een goed, eerlijk en duurzaam product uit hun
eigen regio betrekken. Streekgebonden diensten en
producten staan nu volop in de belangstelling, dit
duurzame concept heeft absoluut de toekomst. Het is
een duurzaam product en ook nog eens prijsgunstig,
dus wat wil je nog meer? De aanpak van
Boerderijstroom is een vrij unieke constructie in
Nederland. Zoals wij dat doen is, voor zover ons
bekend, volledig nieuw. De markt reageert enthousiast.
Ook mijn bank, Rabobank Heerenveen-Gorredijk,
reageert positief op dit concept. Zelf zijn ze ook met
duurzaamheid bezig en zij herkennen mijn aanpak en
doelstellingen. Daarom is de combinatie van Rabobank

en mijn bedrijf de juiste.’

SAMENWERKING KWALITEITSPARTNERS 
Greenchoice regelt voor Boerderijstroom de facturatie
en klantenservice en verzorgt op haar vergunning de
levering. Zij zijn zowel door de Consumentenbond als
de Vereniging Eigen Huis uitgeroepen tot de meest
klantvriendelijke dienstverlener op hun vakgebied. De
netbeheerder verzorgt de continuïteit en de levering is
dus gegarandeerd. Lammert Soet: ‘We kiezen bewust
voor de allerbeste partners binnen Boerderijstroom.
Met deze erkende partijen hebben we binnen
Boerderijstroom het hoogste kwaliteitsniveau. Wie wil
overstappen kan dat regelen via www.waddenstroom.nl
 of www.boerderijstroom.nl, alleen naam en adres
opgeven is genoeg. De overstap wordt volledig
verzorgd en er zijn geen opstapkosten.’

VIDEO OP WEBSITE 
Op de website van Rabobank kunt u een video over
Boerderijstroom bekijken. U ziet dan met eigen ogen
hoe het werkt. TE
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